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Neues aus der Rechtsberatung — Erbschaftsmarketing

Zwischen Information
und unzulidssiger
Rechtsberatung

Gemeinniitzige Organisationen haben die Akquisition von Nachldssen als Zukunftsmarkt erkannt.
Wahrend die Spendeneinnahmen stagnieren, teilweise sogar riicklaufig sind, leisten Nachlasse mit
steigender Tendenz einen erheblichen Beitrag zur Finanzierung gemeinniitziger Arbeit. Es liegt daher

auf der Hand, die Akquisitionsbemiihungen in diesem lukrativen Bereich zu verstarken.

Ziel dieser Bemiihun-
Zum Thema gen ist die Einwerbung
von Testamentsspenden.
Die Ansprache potenzi-
eller Testamentsspender
setzt zumindest Grund-
im Erbrecht
voraus, um in der frithen
Anbahnungsphase doku-
mentieren zu kénnen,

kenntnisse

dass man ,weill, wovon
man redet‘. Ein signi-
fikanter Teil der poten-
ziellen R stamentsspender

Bernd Beder, Rechtsanwalt und
Fachanwalt firr Erbrecht

wiinscht sich jedoch eine
auf die eigene Iebens-
situation zugeschnittene Beratung, um daran die Formu-
lierung der letztwilligen Verfligung auszurichten.

Beratung — ab wann erlaubnispflichtig?

IEGATUR, ein auf Unterstiitzung bei der Nachlassge-
winnung und Nachlassabwicklung spezialisiertes Unter-
nehmen, hat ermittelt, dass zur Akquisition von Nachlds-
sen verschiedene Instrumente zur Verfugung stehen, die
dem systematischen Aufbau des Erbschaftsmarketings
dienen und die naturgemifB erbrechtliche Fragestellun-
gen enthalten:

* Erbrechtsbroschiire

* Vortrage zum Erbrecht

* Nachlasssprechstunden im Anschluss an Vortriige

* Individuelle stamentsberatung beim B stamentsspender

Die Erbrechtsbroschiire kann nicht auf individuelle
Erbrechtsberatung ausgerichtet sein. Sie enthdlt in der
Regel neben der Darstellung des gemeinnitzigen Orga-
nisationszwecks eine allgemeine erbrechtliche Darstel-
lung, etwa zur gesetzlichen Erbfolge, zur Errichtung eines
Testaments oder Erbvertrags und zum Pflichtteilsrecht.
Eine detaillierte Darstellung wird sinnvollerweise rechtlich
gepriift; eine erlaubnispflichtige Rechtsberatung liegt je-
doch keinesfalls vor.

Schwieriger wird es bei der Veranstaltung von Vortra-
gen zum Erbrecht. Der Personenkreis, der solche Vortri-
ge besucht, ist zunichst daran interessiert, einen Uber-
blick iiber das Erbrecht zu erhalten, wahrend die veran-
staltende Organisation diejenigen Gesichtspunkte in den
Vordergrund stellt, die fiir ihre Erbeinsetzung von Bedeu-
tung ist. Auch der Vortrag zum Erbrecht stellt eine allge-
meine Information dar, sodass es sich noch nicht um eine
erlaubnispflichtige Rechtsberatung handelt.

Grundsétzlich istjedoch davon auszugehen, dass die
Besucher sich schon vorher auf anderem Wege an das
Erbrecht ,herangetastet haben. Dies fiihrt dazu, dass
die Teilnehmer im Anschluss an den Vortrag weiterge-
hende Fragen stellen wollen. In der Regel handelt es sich
dabei nicht mehr um allgemeine Informationen, sondern
um gezielte Fragen im Hinblick auf die Gestaltung der ei-
genen letztwilligen Verfiigung.

Anwilte als Referenten

An genau diesem Punkt liegt die Schnittstelle zur er-
laubnispflichtigen Rechtsberatung, die Rechtsanwilten
vorbehalten ist. Es ist daher sinnvoll, fiir solche Vortrags-
veranstaltungen Rechtsanwélte als Referenten zu gewin-



LEGATUR

IEGATUR hatsich die Unterstiitzung gemeinniitziger, mild-
titiger und kirchlicher O rganisationen im Bereich des Erb-
schaftsmarketings und der Nachlassabwicklung zur Auf-
gabe gemacht. Erfahrene Rechtsanwiilte begleiten Sie bei
jedem Schritt, der fiir eine erfolgreiche Iegatakquise und
die nachfolgende Nachlassabwicklung erforderlich ist

Weitere Informationen unter: fundraisingakademie.de/

beratung/ legaturnachlassabwicklung/

nen, um so von vornherein dem Risiko der Abmahnung
wegen unerlaubter Rechtsberatung zu begegnen.

Nach Durchfiihrung einer Vortragsveranstaltung ist es
sinnvoll, Einzelsprechstunden anzubieten, um so den als
Testamentsspender infrage kommenden Personenkreis zu
fokussieren. Die Besucher dieser Sprechstunden kommen
entweder mit dem Ziel, sich im Hinblick auf ihre letztwil-
lige Verfiigung beraten zu lassen, oder haben bereits den
Entwurf eines Testaments, den sie noch einmal bespre-
chen méchten. In beiden Fillen handelt es sich um eine
individuelle Rechtsberatung, die ausschlie3lich Rechtsan-
wiélten vorbehalten ist. Dies gilt natiirlich uneingeschrankt
auch, wenn ein potenzieller Testamentsspender darum
bittet, eine individuelle Testamentsberatung aus Anlass
eines Besuchs bei ihm durchzufithren.

Eindeutige Abgrenzung ist schwierig

Eine eindeutige Grenzziehung zwischen erlaubter
erbrechtlicher Information und unerlaubter Rechtsbera-
tung ist schwierig. Serioses Erbschaftsmarketing setzt in
jedem Fall Grundkenntnisse im Erbrecht voraus. Geni-
gen dem Rstamentsspender die in einem Gesprich ge-
wonnenen Informationen, um seine letztwillige Verfiigung
zu formulieren, ohne dass zuvor eine konkrete Empfeh-
lung ausgesprochen wurde, wird man noch nicht von
einer unzuldssigen Rechtsberatung ausgehen kionnen.
Die konkrete Empfehlung einer Formulierung der letztwil-
ligen Verfiigung istjedoch stets erlaubnispflichtige Rechts-
beratung.

Allgemein gilt: J komplexer die Vermo genssituation
des potenziellen Testamentsspenders ist und je kompli-
zierter sich seine personlichen Verhiltnisse darstellen,
desto wichtiger ist professioneller Rechtsrat, der letztlich
nur von darauf spezialisierten Rechtsanwilten gegeben
werden kann.

Beratungsservice

Sie haben ein rechtliches Problem und méchten den Bera-
tungsservice des Rechtsausschusses in Anspruch nehmen?
Mitglieder erhalten beim DFRV eine kostengiinstige Bera-
tung durch die duristen des Rechtsausschusses. Weitere In-
formationen finden Sie unter www.fundraisingverband.de

> Arbeitsgruppen > Fachausschiisse Recht.
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